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__Nel 2011 Achab intende allargare

" Dossier

Stato dell’arte

e futuro della security

L’argomento davvero ampio e il
numero di attori presenti sulla
scena della sicurezza hanne,portato
alla necessita di una divisione del,
dossier in due parti, consideranda, =
separatamente il punto di vista

dei distributori e le proposte

dei vendor. In queste pagine la
parola va ai primi, che ci hanno
fornito una panoramica generale
del mercato da un osservatorio
“individuale”.

PASSATO E PRESENTE
Secondo Achab, il 2010 & stato

un anno davvero difficile da
interpretare. Infatti, se le vendite
di antivirus Avira sono aumentate
del 20 per cento e ancora meglio
ha fatto Backup Assist (+40 per
cento), MDaemon, I'antivirus
proposto come complemento al
mail server, & calato di un paio di
punti percentuali, mentre il mail
server stesso € cresciuto di un
punto percentuale. Dunque, se

da una parte c’é un’attenzione

alla sicurezza dei dati, dall’altra

si sembra ignorare il principale
veicolo di trasporto del malware: la
mail. L’unica spiegazione plausibile
pare una timida apparizione dei
servizi di gateway in the cloud.

Pofferta al SaaS ed espandersi nella
Data leak protection.

Alias, nel 2010 ha avuto una
crescita media generale del 20

per cento, mentre nell’area della
sicurezza i valori sono stati
decisamente pitl elevati. Tale
risultato € stato ottenuto grazie alla
costante crescita di SonicWall, dal
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Andrea Veca, amministratore di Achab

risultato lusinghiero ottenuto da
gateProtect, dalle soluzioni Vasco
ed Eaton. Per il 2011 si aspetta una
conferma della continua crescita

di SonicWall. Per gateProtect sara
invece 'anno dell’affermazione

di un modo diverso di gestire
Pinterfaccia di configurazione e
manutenzione di un Utm. Infine,

si attende un incremento nella
richiesta di soluzioni di strong
authentication e firma elettronica,
accessibili anche alle Pmi, grazie
alla linea di soluzioni Vasco.

Anche per Computerlinks il 2010 si
& chiuso in modo molto positivo

e 'obiettivo per il 2011 & di

riuscire a mantenere questo trend,
focalizzando il core business sulla
sicurezza, affiancata da soluzioni
tecnologiche innovative dedicate

a networking, wireless, VolP e
storage. Il distributore & impegnato
nell’analisi dell’evoluzione

del mercato per riuscire a

essere aggiomnato e preparato

a rispondere al meglio alle
necessita delle aziende. A questo
proposito, € stata istituita la nuova
divisione Business Development
Management, per supportare
vendor e partner nell’analisi e
realizzazione di nuovi progetti.
Secondo EdsLan il mercato della
sicurezza non ha risentito della crisi
generalizzata, perché le aziende
ritengono necessario strutturarsi
per essere pill sicure e protette.
Questa tendenza nel 2010 ha
trovato conferma in EdsLan che

ha visto una crescita del business
dei firewall. L’azienda ha registrato
buone performance con i firewall
WatchGuard e un consolidamento
del business NetAsq, brand con

il quale prevede buone crescite
anche nel 2011. Nel mercato degli
Ups, invece, si € verificata una
flessione, in linea perd con le 5
tendenze del mercato. Nel 2011
EdsLan prevede di crescere nel
mercato Ups continuando a puntare
sulle soluzioni di Emerson Network
Power e aprendosi a nuovi brand.
Ingram Micro ha avuto un buon
incremento di vendite nel segmento
sicurezza e si aspetta che questo

Firewall, virtualizzazione, cloud,
Ups, storage, videosorveglianza

e tutto quello che & necessario

per proteggere la rete dagli attacchi

Rendall Narciso, sales & marketing
director di Avangate Italia

trend continui. Per quanto riguarda
gli ambiti sui quali puntare,

Ingram Micro & del parere che

sia necessario tener presente

che l'esigenza di sicurezza non &
pill solo della “grande impresa”,
ma anche delle Pmi e quindi
prevede risultati positivi dalle
soluzioni adatte ad aziende di
tutte le dimensioni e dai prodotti
economicamente pill convenienti e
di facile installazione.

Tech Data ritiene invece che

il mercato della sicurezza

abbia evidenziato un trend di
leggera contrazione, anche se
gli-investimenti dei vendor a
supporto della divulgazione

e sensibilizzazione di queste
tematiche non si sono fermati.

Le Piccole e medie imprese,
infatti, faticano ancora a

investire in maniera preventiva
per evitare eventuali minacce,
sottostimando i costi dovuti a
down-time, produttivita e immagine
dell’organizzazione colpita da cyber
attacchi, black-out di corrente

o disastri naturali. Per il 2011 le
analisi di settore evidenziano uno
scenario di incremento di attacchi
ai dispositivi mobili, ai sistemi
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operativi e alle infrastrutture cloud,
quindi, gli investimenti in termini
di prevenzione da parte delle
aziende potrebbero aumentare, se
sensibilizzate sul tema. Continuera
a segnare uno scenario positivo

il comparto della sicurezza dei
server, mentre U'evoluzione per la
security riguardera una maggior
focalizzazione sulla protezione dei
servizi critici aziendali pili che degli
asset.

SCENARI VENTURI

Avangate Italia ritiene che i nuovi

trend tecnologici siano orientati

verso soluzioni condivise: oltre alla

protezione locale, ricorre alla rete

la raccolta e l'analisi delle minacce

rete per ottimizzare la qualita e

la velocita di distribuzione delle

risposte. Ne sono un esempio i

brand distribuiti: Avg raccoglie e

processa in forma anonima oltre
1,5 miliardi di minacce al giorno nei
propri Virus Lab, e AntiSpamEurope
vanta una rete di server in tutta
Europa, che si bilanciano il carico
e condividono le informazioni, con
beneficio tra tutti gli utenti.

Nel mercato globale 2010 relativar ="

al tema sicurezza Elmat, almeho

|

Vito Carcea, business unit manager
di V-Valley
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