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alsel. La rivendita per arrivare alla clientela corporate

ta allutenza finale di tipo medio-alte Uofferta 2 valore aggiunte di Htalsel. E per centrare Uobieftivo,
arda alla rete nazionale dei rivenditori. «ll 2011 per Halsel sard un anno decisive ~ esordisce Pierangelo
ssi, amministratore delegato del Vad bolognese ~. Per quest'anno, infatti, la sirategla aziendale prevede
nvestimento ingente sul canale, con nuovi programmi di parinership incentivanti per i Var & | sustem
egrator nostri partner». A fare da sostegno allintera operazione Mobability, la Business unit creata nel 2010
{Uazienda per favorire la diffusione nel mescato nostrano delle nuove tecnologie mobile. La mobilits, infatti,
a il focus dell'offerta tecnologica della societd. Spiega Rosst: «E It trend in crescits delle soluzioni
mobili, anche in relazione al cambiamento in atto delle abitudini di consume quetidiane degli utenti, che
vogliamo agganciarex». Ad hoc, it Vad ha approntato una serie di risorse specifiche, finalizzate ad agevolare
la partecipazione dei reseller al progetto. Argomenta Uamministratore delegato: «italsel offre un su
pre sale completo, atto ad affiancare il partner nella selezione del mix di offerta tecnologica pit ada 3
venire incontro alle esigenze dei clienti. Nelle fasi successive, continuiamo a essere presenti nellattivita 3
tivenditori dispensando training fecnici e commerciali sulle soluzioni acquisite. In generale, preferiamo
portarci con Var e system integrator dotati della mentalita giusta per proporsi a clienti di fascia medio-all
e per stimolarne quotidianamente la domanda di tecnologia. Quattro, nel dettaglio, | requisiti necessari per >
stabilire con ialsel un rapporte di collaborazione reciprocamente proficue: forte capacita propositiva presso il
cliente, aggiornaments sulla tecnologia e competenze di problem solving, predisposizione al lavoro di squadra
con il personale del distributore, abitudine a interfacciarsi con realta imprenditoriali di grandi dimensioni».
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